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Przychody:
QI1-Q3 2025: +32,7% rfr do 440,1 min zt
Q3 2025: +25,6% r/r do 150,4 min zt

Kontynuacja szybkiego wzrostu na
rynku petnym wyzwan
« Najwyzsze w historii kwartalne przychody i EBITDA

« Rozwgj istniejgcych i nowych obszardw dziatalnosci —
zrekompensowaty mniejsze przychody Automotive.

- Niekorzystne kursy walut (85% przychoddw z rynkéw

zagranicznych); gdyby kursy nie zmienity sie wobec 2024,

to marza EBITDA QI-Q3 2025 bytaby wyzsza o 1.49pp.

«  Wyniki przejetego Codibly juz uwzglednione w bazie
poréwnawczej — konsolidacja w 3Q 2024.

Revenue:
Q1-Q3 2025: +32.7% y/y to PLN 440.1m
Q3 2025: +25.6 y[y to PLN 150.4m

Continued rapid growth despite
challenging market conditions

« The highest quarterly revenue and EBITDA

- The development of existing and new activities offset
lower revenues in Automotive.

- Unfavourable exchange rates (85% of revenues from
foreign markets). If the rates were unchanged vs. 2024,
the EBITDA margin for Q1-Q3 2025 would be +1.49pp

» The results of the Codibly acquisition already included in

the baseline — consolidation in Q3 2024.

EBITDA: il
Ql-Q3 2025: +24,3% r[r do 46,9 min zt
Q32025 +15,5 % r/rdo 17,3 min zi

Marza EBITDA:
QI1-Q3 2025:10,7% vs.11,4% w Q1-Q3 2024
Q3 2025: 11,5% vs.12,5% w Q3 2024

Skorygowana marza EBITDA:
Q1-Q3 2025: 11,1% vs. 11,5% w Q1-Q3 2024
Q3 2025: 12,1% vs. 12,6% w Q3 2024

EBITDA skorygowana o koszty M&A

EBITDA:
Q1-Q3 2025: +24.3% y/y to PLN 46.9m
Q3 2025: +15.5% y/y to PLN 17.3m

EBITDA margin:
QI-Q3 2025:10.7% vs. 11.4% in Q1-Q3 2024
Q3 2025: 11.5% vs. 12.5% in Q3 2024

Adjusted EBITDA margin:
QI-Q3 2025: 11.1% vs. 11.5% in Q1-Q3 2024
Q3 2025: 12.1% vs. 12.6% in Q3 2024

EBITDA adjusted for M&A costs
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Spotka kontynuowata dziatania

2 dywersyfikacyjne i inwestycje w

nowe rynki

Przyktadem jest Spyrosoft AdTech, ktory wyprzedzit
zatozenia biznesowe i odnotowat pierwsze przychody

juzw Q3 2025r.

Duza aktywnoS¢ w obszarze M&A. Tylko od lipca br. do
dzi$§ ogtoszenie 3 proceséw due dilligence (na rynku
azjatyckim, niemieckim i amerykanskim), z czego w
USA proces zakonczyt sie przejeciem firmy Carimus (w
pazdzierniku 2025 r.).

The Company continued its
diversification

An example is the new Business Unit — AdTech, which
exceeded business expectations and recorded its first
revenues as early as Q3 2025.

High M&A activity. Since July this year, three due
diligence processes have been announced on the
Asian, German and American markets. The process in
the US ended with the acquisition of Carimus in
October 2025.

PL

Znaczgce howe kontrakty w Q3:

Orlen: Codibly stworzy rozwigzania dotyczgce
elektromobilnosci dla Orlenu, w tym CPMS (Charge Point
Management System) oraz eMSP (eMobility Service
Provider)

Wiodgca instytucja finansowa: obstuga HR z branzy IT
w ramach tej instytucji. Poczgtkowa faza wspotpracy
zaktada okres pilotazowy.

Major new contracts signed in Q3:

Orlen: Codibly will develop electromobility solutions for
Orlen, including CPMS (Charge Point Management
System) and eMSP (eMobility Service Provider).

Leading financial institution: HR services for the IT
sector within this institution. A pilot period is planned
during the initial phase of cooperation.
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107 nowych klientéow w Q1-Q3 2025
36 nowych klientow w Q3 2025

tgcznie w Q1-Q3 2025 roku Grupa Spyrosoft
obstugiwata 293 klientow.

107 new clients in Q1-Q3 2025
36 new clients in Q3 2025

In total, during Q1-Q3 2025, the Group was
serving 293 clients.

PL

Zatrudnienie na koniec
Q3 2025 wyniosto 1922 osoéb

Nieznaczny spadek zatrudnienia Grupy to efekt
m.in.

« dostosowania zatrudnienia do biezqcej

aktywnosci w Automotive

« zmniejszenia tzw. tawki w kosztach

wytworzenia do poziomu 2,4% w Q1-Q3 2025
vs. 4,5% w QI-Q3 2024.

« W samym Q3 2025 ,tawka” spadta do poziomu

1,8% w kosztach wytworzenia wobec 2.8% w Q2.

Employment at the end
of Q3 2025 was 1,922 people

The slight decrease in the Group's employment
growth is a result of, among other things:

- adjusting employment to current activity in

Automotive

« asmaller "bench”: the share of the “bench” in

production costs was 2.4% in Q1-Q3 2025 vs.
4.5% in Q1-Q3 2024.

 In Q3 2025 alone, the share of the “bench” in

production costs fell to 1.8% vs. 2.8% in Q2.
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Zatrudnienie [ Employment
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Argentina

« Buenos Aires

Denmark

- Copenhagen

Croatia
 Zagreb

Germany

* Berlin
* Stuttgart
* Brunswick

Sektory bizhesowe
Business sectors

Nasze biura / Our offices

India

- Bengaluru
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* Bergen
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« Copenhagen

Poland

* Wroclaw
« Cracow
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» Bialystok
« Szczecin
* Lodz
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USA
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Bliska grupa poréwnawcza [ Peer group comparison

EMPLOYMENT EMPLOYMENT REVENUE GROWTH OPERATING PROFIT

COMPANY GROWTHQ/Q,% GROWTHY/Y, % Y[V, % GROWTH Y/, % EPS GROWTHY/Y, % Q3Y/Y, % FY 2025 Y/Y, %
] 17 19 (18) (19) 1 15
(3) (3) 0 (13) (26) (6) 1
1 (3) (5) (164) (314) (5) 1
(1) 16 19 (1m) (80) 6 17
NA NA 40 9 (32) 18 30
PEERS TOTAL (1) 9 13 (17) (27) 5 1
Spyrosoft (1) 17 26 16 (3) NA NA

PL
« Grupa poréwnawcza zwiekszyta przychody o 13% rdr dzigki zwigkszeniu zatrudnienia o 9%

rdr. W catym 2025 r. grupa spodziewa sie wzrostu przychoddw o 11% rdr, po
prognozowanym wzroscie o 5% rdr w Q4 2025. Zysk operacyjny zmniejszyt sie o 17% rdr w
Q3 2025 a wszystkie spdtki odnotowaty spadek zysku na akcje ktdry w grupie zmniejszyt
sie 0 27% rdr.

EPAM Systems jest jedynqg spotkq, ktdra podniosta prognozy zyskdw na Q4 2025. Klienci
EPAM Systems modernizujg systemy przechodzgc na przetwarzanie danych w chmurze i
automatyzacje procesdw z wykorzystaniem agentow Al.

Otoczenie biznesowe pozostaje wymagajgce w mniejszych spbtkach grupy. Prognozy
wynikébw Endava i Grid Dynamics okazaty sie gorsze od oczekiwah ze wzgledu na
niepewnos¢ konwersiji lejka na kontrakty. Prognozy Globanta rozczarowaty ze wzgledu na
oczekiwane spadki przychoddw w segmencie TMT.

« The peer group increased its revenues by 13% y/y thanks to a 9% y/y increase in

employment. For the whole of 2025, the group expects revenues to grow by 11% yly,
following a projected 5% y/y increase in Q4 2025. Operating profit decreased by 17% YoY
in Q3 2025, and all companies reported a decline in earnings per share, which
decreased by 27% YoY in the group.

EPAM Systems is the only company that has raised its earnings forecasts for Q4 2025.
EPAM Systems customers are modernising their systems by switching to cloud
computing and process automation using Al agents.

The business environment remains challenging for the group’s smaller companies.
Endava and Grid Dynamics’ earnings forecasts turned out to be worse than expected
due to uncertainty about the conversion of the pipeline into contracts. Globant's
forecasts disappointed due to expected declines in revenue in the TMT segment.
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® WYNIKIFINANSOWE Q1-Q3 2024 vs. Q1-Q3 2025

Przychody (min zt) 00

400
 Skonsolidowane przychody Grupy Spyrosoft w QI-Q3 2025 wyniosty 440, min zt
(+32,7% r/r). 300 +32,7%
- Spobika realizuje zatozenia strategii na lata 2022-2026, ktora zaktada Srednioroczny >
wzrost przychoddéw na poziomie 33% poprzez dalszq dywersyfikacje branzowq i 200
geograficzng, a takze zwiekszanie skali swojej dziatalnosci. 331.6
« Udziat tzw. tawki w kosztach wytworzenia w Q1-Q3 2025 wynidst 2,4% vs. 4,5% w Ql- 100

Q3 2024. W samym Q3 2025 ulegt dalszemu zmniejszeniu i uksztattowat sie na

poziomie 1,8%. 0
Q1-Q3 2024 QI-Q3 2025
ENG
Q3 2024 vs. Q3 2025
® FINANCIAL RESULTS 350
Revenue (PLNm) >
250
« The Spyrosoft Group generated consolidated revenue in Q1-Q3 2025 of PLN 440.Im 200
(+32.7% yly).

« The company is executing its Strategy for 2022-2026, which calls for average annual 150
growth of 33%, through continued geographical and sectoral diversifcation, as well as 100

scaling up its operations. +25,6%

« The share of the “bench” in production costs in Q1-Q3 2025 was 2.4% vs. 4,5% in Ql- 50 ”
Q3 2024. In Q3 2025 alone, the share of the “bench” fell even lower, to 1.8%. 0

Q3 2024 Q3 2025



® WYNIKI FINANSOWE [ FINANCIAL RESULTS

Przychody 2022 r. — 2026 r. (min zt) — cel ze strategii
2022-2026 revenue (PLNm) - strategic goal

Revenue CAGR

800

700

600

500

400

Minzt \ PLNm

200

100

2020 2021 2022 2023 2024 Q1-Q3 2025 2026P

B Sales revenue #-revenue at 25% CAGR revenue at 35% CAGR H Sales revenue
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® WYNIKI FINANSOWE Q1-Q3 2024 vs Q1-Q3 2025 ADJUSTED: Q1-Q3 2024 vs Q1-Q3 2025
50 60
EBITDA (min zt) ) 50

« Wynik EBITDA za QI-Q3 2025 wynibst 46,9 min zt, co oznacza wzrost o 24,3% r/ r. Marza

40
EBITDA na poziomie 10,7% wobec 11,4% w Q1-Q3 2024 (vs 11%-14% joko poziom zatozony w 30
strategii na lata 2022-2026). Na wynik wptyw miaty m.in.: 30
20 0 0
1. Koszty Grupy poniesione w zwigzku z sytuacjg Automotive i transformacjg tego 37.7 +24'3/‘; 20 380 +27'O/‘;
segmentu, ktére skumulowaty sie w Q2 2025 r. Pozostate koszty utrzymujg sie na 10
stabilnym poziomie. 10
2. Koszty poniesione na procesy M&A: znaczqca aktywnoSC Spotki od Q2 2025. 0 0
Marza EBITDA skorygowana o koszty M&A wyniosta 11,1% w Q1-Q3 2025, a za sam Q1-Q3 2024 Q1-Q3 2025 Q1-Q3 2024 Q1-Q3 2025

Q3 2025:12,1%

EBITDA skorygowana o koszty M&A
EBITDA adjusted for M&A costs

Q3 2024 vs. Q3 2025 ADJUSTED: Q3 2024 vs. Q3 2025

® FINANCIAL RESULTS
40 40

EBITDA (PLNmM) 0 0

- EBITDA for QI-Q3 2025 was PLN 46.9m, an increase of 24.3% y/y. The EBITDA margin was
10.7%, against 11.4% in Q1-Q3 2024. (compared to 11%-14% range in strategy for 2022-2026).
These results reflect:

20 20

: , , , , : , : 10 +15,9% 10 +19,2%
1. The Group's costs incurred in connection with the Automotive situation and the > >
transformation of this segment, which accumulated in Q2 2025. Other costs
remain stable. 0 0
Q3 2024 Q3 2025 Q3 2024 Q3 2025

2. Costs incurred for ongoing M&A processes: high activity of the Group since Q2

2025. EBITDA margin adjusted for M&A costs was 11.1% in QI-Q3 2025, and 12.1% in Q3
2025 alone. EBITDA skorygowana o koszty M&A
EBITDA adjusted for M&A costs
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EBITDA (min zi)

«  Mimo negatywnego wptywu silnej ztotdwki, wzrost jest wciqz stabilny.

« 85% przychoddw z rynkdw zagranicznych

UsD EUR GBP

QI-Q3 2024 3,96 4,31 5,06
QI-Q3 2025 3,80 4,24 4,99
Zmiana ~417% -1,52% -1,43%

ENG

® FINANCIAL RESULTS

EBITDA (PLNmM)

Despite the negative impact of strong PLN, the growth is still solid.

85% of revenues coming from markets other than Poland

UsSD EUR GBP

Q1-Q3 2024 3.96 4.31 5.06
Q1-Q3 2025 3.80 4.24 4.99
Change ~4.17% -1.52% -1.43%

50

40

30

20

10

40

30

20

10

Q1-Q3 2024 vs Q1-Q3 2025

+24,3%

QI-Q3 2024 QI-Q3 2025

Q3 2024 vs. Q3 2025

+15,5%

Q3 2024

Q3 2025

ADJUSTED: Q1-Q3 2024 vs Q1-Q3 2025

60
50
40
30

20 +27,0°/o=

10

0
QI-Q3 2024 QI-Q3 2025

EBITDA skorygowana o koszty M&A
EBITDA adjusted for M&A costs

ADJUSTED: Q3 2024 vs. Q3 2025
40

30
20

10 +19,2%

Q3 2024 Q3 2025

EBITDA skorygowana o koszty M&A
EBITDA adjusted for M&A costs
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Zysk netto (min zt)

« Zysk netto Grupy w QI-Q3 2025 wyniost 24,7 min zt i byt wyzszy o 23,3% r/r.
* Na zysk netto wptyw miaty m.in.:

. Zastosowanie kontraktow typu forward i window forward, ktdre pomogty o
ok. 1 min zt ztagodzi¢ negatywny efekt silnej ztotowki.

2. Na kwartalne wyniki na poziomie netto w 2024 r. pozytywny wptyw miato
wykorzystanie ulg podatkowych z lat ubiegtych (dziatalno$é¢ B+R). W 2025 r.
ulga podatkowa za biezqgcy rok zostanie rozliczona dopiero w Q4 2025.

® FINANCIAL RESULTS

Net profit (PLNm)

« The Group's net profit in Q1-Q3 2025 was PLN 24.7m and was 23.3% y/y higher.
« The significant growth in net profit was impacted among other factors by:

1. Forward and Window Forward contracts were used to mitigate the
negative effects of the strong ztoty by approximately PLN Im.

2. The quarterly net results for 2024 were positively impacted by tax relief
(for R&D activities) from previous years. However, in 2025, tax relief for the
current year will not be settled until Q4.

50

40

30

20

10

50

40

30

20

10

Q1-Q3 2024 vs. Q1-Q3 2025

+23,3%

v

Q1-Q3 2024 Q1-Q3 2025

Q3 2024 vs. Q3 2025

-3,1%
8.3 >

Q3 2024 Q3 2025
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Rachunek wynikéw Q1-Q3 2025 [ Statement of results for Q1-Q3 2025

o,

Statement of results (PLNm) Q1-Q3 2024 Q1-Q3 2025 - cl;’7;|ge Q3 2024 Q32025 Zmiana % r/r
Przychody netto ze sprzedazy produktow i ustug 33156 440.07 32.7% 19.77 150.41 25.6%
Net revenue from sale of products and services
Koszty sprzedanych produktow, towardw i. materiatdw 996.32 306.60 35.59% 8054 103.69 28.7%
Costs of sold products, goods and materials
Zysk brutto ze sprzedazy 105.24 133.46 26.8% 39.23 46.72 19.1%
Gross profit on sales
Koszty ogdlnego zarzqdu i sprzedazy 76.76 96.96 26.3% 27.24 32.77 20.3%
Costs of general management and sales
EBITDA 37.73 46.88 24.3% 14.97 17.29 15.5%
EBITDA
EBITDA skorygowana o o
EBITDA, adjusted 37.96 48.2] 27.0% 15.00 17.88 19.2%
Zysk z dziatalnosci operacyjne] (EBIT) 2879 37.23 29.3% 121 14.08 16.3%
Profit from operating activity (EBIT)
Przychody finansowe 0.09 1.02 1043.8% 0.03 (0.20) -
Financial revenues
Koszty finansowe 2.92 2.30 -21.2% 116 1.24 7.6%
Financial costs
Zysk erttQ 26.88 36.70 36.5% 11.28 12.64 12.0%
Gross profit
Podatek dochodowy (3.10) 3.91 - (116) 1.64 -
Income tax
Zyski mniejszosci o 9.74 7.83 -19.6% 4.20 3.01 -28.2%
Net profit attributable to minority shareholders
Zysk netto 20.24 24.96 23.3% 8.25 7.99 -3.1%

Net profit
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Q1-Q3 2024 Ql1-Q32025

Struktura przychodéw: branze sector

Media & Entertainment 12% 21%

 Rosnqcy udziat takich branz jak eMobility & Renewables oraz Media & Automotive 24% 14%
Entertainment

High Tech & Software 9% 10%

Industry 4.0 & Manufacturing 8% 10%

Financial Services N% 10%

Geospatial % 9%

Connectivity & Industry Automation 7% 7%

Retail 3% 4%

ENG eMobility & Renewables 2% 5%

® FINANCIAL RESULTS Chemicals 0% 3%

Robotics 6% 3%

Reven ue StrUCtu re: seCtors Healthcare & Life Science 2% 2%

Legal Tech 4% 2%

« Growing share of such industries as eMobility & Renewables and Media & Others 0% 1%

Entertainment.

Revenue (PLNm)
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Przychody w podziale na branze (min zt) /

90.39

Revenue by sector (PLNm)

8073 HQI-Q32024 mQI-Q3 2025
62.45
43.74 42.07 a1.94
39.57 39.78
3595 37.22
30.47 29.53
25.44
22.26 21.87
18.66
9.35
. 7.06
Media & Automotive High Tech & Industry 4.0 & Financial Services Geospatial Connectivity & Retail eMobility &
Entertainment Software Manufacturing Industry Automation Renewables
PL
« Zapowiadany wczesniej spadek przychoddw w sektorze Automotive zostat .

zrownowazony z naddatkiem przez wzrosty z wigkszoSci pozostatych sektoréw

« CzeSC kontraktéw Robotics przeniesiona do Chemicals

15.14

0.00

Chemicals

20.85

12.45

Robotics

14.25
7.65 9.42 1.97
4.66
Healthcare & Life Legal Tech Others
Science
ENG

The previously announced decline in revenues in the Automotive was more than
compensated by increases in most other sectors.

« Some of Robotics contracts were transferred to Chemicals
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Struktura przychodéw: geografie /
Revenue structure: geography

Other Other

Scandinavia 5% Scandinavia o% DACH

2o, 5% 23%

DACH
34%
USA
13% USA
15%
QI1-Q3 2024 QI1-Q3 2025
331.56 PLNmM
‘ Poland
15%
UK

440.07 PLNmM

Poland
13%
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Perspektywy na kolejne Prospects for the
kwartaty upcoming quarters

- Carimus: przejecie amerykanskiej spotki w Carimus: an American company acquired in
pazdzierniku br. PrzySpieszenie rozwoju Grupy October this year. The aim is to accelerate the
Spyrosoft w USA oraz lepsze mozliwosci zatrudniania development of the Spyrosoft Group in the US and
specjalistdow, dostepnych na rynku amerykanskim Improve opportunities for hiring the best
(m.in. z obszaru Al). Szacowane przychody w 2025 . to specialists (including Al) on the American market.
6,2 mIn USD vs. 5,3 mIin USD w 2024 r. Zesp6t to ok. 40 Estimated revenues in 2025 are USD 6.2m vs. USD
osob. Klienci z takich sektorow jak healthcare i 5.3m in 2024. Team of around 40 people. Clients:
biotechnologie, energetyczny, czy infrastrukturalny. healthcare and biotechnology, energy and

5> Dywersyfikacja: infrastructure.

« Kolejne branze — np. Spyrosoft Innovo, ktoére bedzie Diversification:
dziata¢& w branzy rolnicze;. « New industries: Spyrosoft Innovo will operate in the
+ Spyrosoft AdTech — oczekiwany prég rentownosci w agricultural sector
Q4 2025 (C||e Ogrqniczony ijny na CCIqu Grupe) ° SperSOft AdTech: should break even In Q4 2025,
» Kontynuacja aktywnosci w obszarze M&A. Trwaijq (though limited impact on the Group overall)
dwa OngOSZOHG procesy due di”igence (Spc’)ﬂq 7 « Continued M&A GCtIVIty Due diligenCe Processes
rynku niemieckiego i azjatyckiego). Grupa podjeta are also underway (for an Asian and a German
réwniez kroki, by w diuzszej perspektywie wejsé na company). The Group has also taken steps to

rynek panstw Zatoki Perskie. enter the Gulf States market in the future.
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Perspektywy na kolejne
kwartaty

- Al rynek rozwija sie bardzo dynamicznie, stqd tez
ekspansja Grupy na rynku amerykanskim, ktéra ma
zapewnic dostep do najlepszych specjalistow w tej
dziedzinie i rozwdj kompetenciji Al catej Grupy.
Elementy Al wystepujg w zdecydowanej wiekszoSci
projektow, a takze wykorzystanie tej technologii
pozwala zdobywac¢ nowych klientdw oraz
optymalizowa¢ wydajnoS¢ codziennej pracy.

- Przeglqgd opcji strategicznych: intencjq Zarzqdu
jest zakonczenie procesu do kohca br.

- Zarzqd podtrzymuje diugoterminowe cele
i realizuje przyjetq Strategie na lata 2022-2026.

® FINANCIAL RESULTS

Prospects for the
upcoming quarters

Al: the market is developing very dynamically, hence
the Group's expansion into the American market,
which is intended to ensure access to the best
specialists in this field and the development of Al
competencies across the entire Spyrosoft Group. In
addition, Al components are present in the vast
majority of projects, while the use of this
technology enables the acquisition of new clients
and the optimalisation of everyday work.

Strategic review: the Board wants to complete the
process by the end of the year.

The management board maintains the long-
term targets and is executing the adopted
Strategy for 2022-2026.
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Perspektywy na kolejne

kwartaty

Automotive

High Tech & Software
Financial Services
Geospatial
Healthcare
Industry 4.0
LegalTech

Media

Robotics

Retail

Chemicals

e-Mobility, Renewables
& Energy

Defence, Security &
Aerospace

AdTech & MarTech
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Prospects for the

Automotive

High Tech & Software
Financial Services
Geospatial
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Industry 4.0
LegalTech

Media

Robotics

Retail

Chemicals

e-Mobility, Renewables
& Energy

Defence, Security &
Aerospace

AdTech & MarTech

upcoming quarters
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Dziekujemy
za uwage

Kontakt do naszego IR-u:

@ Krzysztof Kokoszczyhnski, NBS Communications
Q +48453030170

] spyrosoft@nbs.com.pl
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Zastrzezenie prawne

"Niniejsza prezentacja zostata przygotowana przez spotke Spyrosoft S.A. ("Spotka”).

Dane i informacje zawarte w prezentacji nie przedstawiajq petnej ani spojnej analizy finansowej,
prognozy ani szacunku wynikdw i stuzq wytqcznie celom informacyjnym. Informacje zawarte w
niniejszej Prezentaciji niewynikajgce wprost z raportéw okresowych publikowanych przez spotki
wchodzqce w sktad Grupy Kapitatowej Spyrosoft S.A. nie byty poddane niezaleznej weryfikacji, w
Zwigzku z czym nie ma gwarancji, ze sq one wyczerpujqce i w petni odzwierciedlajqg stan rzeczywisty.
Szczegbtowy opis dziatalnosci i stanu finansowego zostat przedstawiony w raportach biezgcych i
okresowych przedstawianych przez Spyrosoft S.A. Wszelkie stwierdzenia, inne niz odnoszqce sie do
faktow historycznych, zawarte w niniejszej prezentacii, w tym migdzy innymi stwierdzenia dotyczgce
sytuaciji finansowej, strategii biznesowej, plandw i celdw kierownictwa dotyczgcych przyszte;
dziatalnosci (w tym planéw rozwoju i celéw dotyczqeych produktow i ustug Grupy) sq stwierdzeniami
odnoszgcymi sie do przysztosci. Spotka zastrzega, ze stwierdzenia dotyczqce przysztosci nie stanowiq
gwarancji co do przysztych wynikow, a jej faktyczna sytuacja finansowaq, strategia biznesowaq, plany i
cele kierownictwa dotyczqce przysztej dziatalnosci moggq istotnie rézni€ sie od przedstawionych lub
zasugerowanych w takich stwierdzeniach zawartych w niniejszej Prezentacji, a wyniki lub wydarzenia
mMogaq nie stanowi¢ zadnej wskazéwki co do wynikdw lub zdarzeh w nastgpnych okresach.
Oczekiwania Zarzqgdu oparte sq bowiem na biezgcej wiedzy, Swiadomosci lub poglgdach Zarzgdu
Spoiki i sq zalezne od szeregu czynnikdw, ktére mogqg spowodowag, iz faktycznie osiggnigte w

przysztoSci wyniki bedq w sposob istotny rézni€ sie od twierdzeh zawartych w niniejszym dokumencie.

Ani Spbtka, podmioty zalezne lub przedstawiciele nie ponoszqg zadnej odpowiedzialnosci z
jakiegokolwiek powodu wynikajgcego z dowolnego wykorzystania niniejszej prezentacji. Ponadto
zadne informacje zawarte w niniejszej prezentacii nie stanowiq zobowigzania ani oSwiadczenia ze
strony Spd&iki, jej podmiotdw zaleznych lub przedstawicieli. Spbtka zastrzega sobie prawo zmiany

danych i informaciji w wybranym przez siebie terminie, bez koniecznosci uprzedniego powiadomienia.

Prezentacja nie byta poddana weryfikacii przez niezaleznego audytora. Spétka zaleca pomoc ze
strony wyspecjalizowanych podmiotdw zajmujgcych sie doradztwem inwestycyjnym w przypadku
zainteresowania inwestycjq w jakiekolwiek papiery wartosciowe Spotki”.

® FINANCIAL RESULTS

Legal disclaimer

This presentation has been prepared by Spyrosoft S.A. (the “Company”). The data and information
contained in the presentation do not represent a complete or consistent financial analysis, forecast
or estimation of results and are for information purposes only. Information contained in this
presentation not arising directly from periodic reports published by companies belonging to the
Spyrosoft S.A. Group has not been independently verified, and therefore there is no guarantee that it
is exhaustive and fully reflects the actual situation. A detailed description of the activity and financial
condition is presented in the current and periodic reports presented by Spyrosoft S.A. All statements,
other than those relating to historical facts, contained in this presentation, including but not limited to
statements regarding the financial position, business strategy, management's plans and objectives
for future operations (including development plans and goals for the Group’s products and services),
are forward-looking statements. The Company points out that forward-looking statements are not
guarantees as to future results, and its actual financial situation, business strategy, management’s
plans and objectives regarding future operations may differ materially from those presented or
implied in such statements contained in this presentation, and the results or events may not be
indicative of results or events in subsequent periods. The expectations of the Management Board are
lbased on the current knowledge, awareness or views of the Management Board of the Company
and depend on a number of factors that may cause the actual results achieved in the future to differ
materially from the statements contained in this document. Neither the Company nor its subsidiaries
or agents assume any liability for any reason arising from any use of this presentation. Moreover,
nothing contained in this presentation constitutes an undertaking or representation on the part of the
Company, its subsidiaries or representatives. The Company reserves the right to change data and
information at any time, without prior notice. The presentation has not been verified by an
independent auditor. The Company recommends assistance from specialized entities dealing with
investment advice in case of interest in investing in any securities of the Company.
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