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Grupa Spyrosoft przejmuje spółkę w USA 

 
Carimus to nowa spółka, która dołączyła do Grupy Spyrosoft. Zgodnie z zapowiedziami, 
przejęcie to ma pozwolić Grupie Spyrosoft przyśpieszyć rozwój w USA.  
 
O podpisaniu listu intencyjnego dotyczącego prowadzonych rozmów na rynku amerykańskim, 
Grupa Spyrosoft informowała w połowie września. Teraz podpisana została finalna umowa, 
zawierająca najważniejsze warunki połączenia. 
 
Przejęte zostaje 100% akcji spółki, której siedziba jest w Karolinie Północnej. Cena za nabyte 
akcje zostanie zapłacona w formie gotówkowej i rzeczowej. Część gotówkowa ma przybliżoną 
wartość 4,5 mln USD i rozliczona zostanie na przestrzeni 2,5 roku. Część rzeczowa to 
uprawnienie sprzedawcy do objęcia akcji Spyrosoft po cenie nominalnej, przy czym dokładna 
liczba objętych akcji uzależniona będzie od wyników Carimus osiągniętych w 2027 r.  
 
Carimus specjalizuje się w projektowaniu i wdrażaniu rozwiązań cyfrowych, obejmujących 
tworzenie strategii marki, doświadczeń użytkownika, rozwój aplikacji internetowych i 
mobilnych, a także doradztwo strategiczne z obszaru IT. Cała sprzedaż spółki pochodzi z 
rynku amerykańskiego. Firma obsługuje klientów z wielu sektorów, w tym m.in. healthcare i 
biotechnologie, energetyczny, czy infrastrukturalny. 
 
Firma powstała w 2013 r., a jej zespół liczy około 40 osób. W 2024 r. przychody Carimus 
wyniosły 5,3 mln USD, a szacunki na cały 2025 r. zakładają sprzedaż na poziomie ok. 6,2 mln 
USD. 
 
– Nasza Grupa jest już obecna na rynku amerykańskim od kilku lat – w minionym półroczu 
przychody z tego rynku stanowiły 15% całej naszej sprzedaży. Ważnym wydarzeniem w tym 
kontekście było przejęcie ponad rok temu Codibly, polskiej spółki obsługującej sektor 
elektromobilności i OZE, posiadającej portfel klientów m.in. w USA. Natomiast obecny krok, a 
więc dołączenie do naszej Grupy spółki amerykańskiej, pozwoli nam znacząco przyśpieszyć 
rozwój. Dzięki temu chcemy wyraźnie poszerzyć bazę naszych klientów w Stanach 
Zjednoczonych, zwiększyć rozpoznawalność na tym rynku, czy sprzedaż krzyżową usług. 
Wszystko po to, aby zdynamizować wzrost przychodów z rynku amerykańskiego, który 
oczywiście jest jednym z najciekawszych i najszybciej rozwijających się na świecie, jeśli 
chodzi sektor IT – mówi Konrad Weiske, prezes zarządu Spyrosoft S.A. – Wzmacniamy 
pozycję w Stanach Zjednoczonych również po to, aby coraz szybciej się rozwijać w obszarze 
AI. Ten segment rynku gna do przodu, a najlepsi, najbardziej doświadczeni specjaliści są 
właśnie na rynku amerykańskim. Chcemy, aby dołączali do naszego zespołu w Carimus, co 
wzmocni kompetencje AI całej naszej Grupy – dodaje Prezes. 
 
– Akwizycje są częścią naszej strategii rozwoju. Pozwalają nam zwiększać dywersyfikację 
działalności, pod względem sektorów, jak i geograficznej obecności. Te, które 
przeprowadziliśmy, a więc Better Software Group w 2022 r. oraz Codibly ponad rok temu, 
potwierdziły, że strategicznie dobrane przejęcia mogą skutecznie uzupełniać nasz rozwój 
organiczny. Dlatego właśnie w planach mamy kolejne transakcje, a nasza aktywność w tym 
obszarze wzrosła w ostatnich miesiącach. Przyglądamy się rynkowi i analizujemy pojawiające 
się możliwości – komentuje Remigiusz Morawiecki, Head of Mergers & Acquisitions w 
Spyrosoft S.A.   
 



 

 
 
 
Informacje o Spółce: 
 
Spyrosoft to międzynarodowa firma z Wrocławia, która od 2016 r. oferuje kompleksowe usługi w zakresie tworzenia 
oprogramowania. Około 85% przychodów firmy pochodzi z kontraktów zawieranych z klientami zagranicznymi, 
przede wszystkim z Wielkiej Brytanii, Niemiec i USA. Firma współpracuje z klientami z całego świata. 
Zdywersyfikowany portfel klientów obejmuje kilkanaście specjalistycznych branż. Spółka prowadzi biura w Polsce, 
Wielkiej Brytanii, Niemczech, Chorwacji, Norwegii, Stanach Zjednoczonych, Rumunii, Argentynie oraz Indiach.  
 
 
Po dodatkowe informacje zapraszamy na www.spyro-soft.com lub prosimy o kontakt: 
 
Piotr Wojtaszek 
NBS Communications 
pwojtaszek@nbs.com.pl 
tel. 500 202 355  
 
Krzysztof Kokoszczyński 
NBS Communications 
kkokoszczynski@nbs.com.pl 
tel. 453 030 170 
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